
食品加工／機能保健審

查經驗分享重點
活動旨在協助申請產學合作計畫的研究人員及合作業者，提升計畫撰寫品

質，掌握提案技巧和審查重點。

蘇南維教授

國立台灣大學農業化學系

snw@ntu.edu.tw



目的

1

2 提案技巧

3

分享成功申請案例和策略，教授申請者如
何提高申請的競爭力。

計畫撰寫品質
提供專業指導，幫助申請者撰寫清晰、完

整、具體的計畫內容。

審查重點
解析審查委員的關注點，幫助申請者聚

焦在關鍵內容上。

協助申請者 提升計畫撰寫品質，掌握提案技巧和審查重點。
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Policy
114年度公開徵求的類型包含政策型產學計畫及一般型產學計畫。

✓政策型產學強調跨領域/跨組織合作

包含『開發農業減碳技術、產品及模式』、『農業機械』、

『動物飼養與福利促進』、『植物健康管理』、『加工加值』5類；

✓一般型產學：因產業需求而有執行必要者。

農業部科技司公開徵求將優先以政策型為主，一般型將視當年度經費情形錄取。
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加工加值-政策題目徵求重點

以國產農產品為原料，開發新型態加工產品，或應用新加工技術、設

備等，促進國產農產品多元利用，以達到降低成本、增進品質與提升

附加價值。

 開發符合國人健康需求之農產加工品或機能保健素材。

 針對易發生產銷失衡農作物（如鳳梨、鳳梨釋迦、甘藍、香蕉、柑桔、紅龍

果及文旦柚等）開發新型態加工產品、製程改善或運用冷凍保鮮等技術/設備

研發加值產品。

 研發符合高齡長者飲食需求之銀髮友善食品，使其具備營養機能、質地友善、

進口取代與潔淨標示等優勢。
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審查注意事項

計畫書

計畫架構合理、說明清楚、

重要工作項目與查核點、

KPI / OKRs

如何實施

分工說明、進程規劃、科

學導入、關鍵試驗。

主持人過往紀錄
/合作單位績效

產品特色、潛力商機、市場

需求、實質技轉共創雙贏。
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提案技巧

證明說的跟做的一

樣，展示執行能力

。

計畫目標

執行策略、工作項目、

KPI/質化與量化。

可行性/困難點

評估計畫的可行性，包

括預算、時間和人力等

方面。困難點如何解決。

其他

產出說明。潛在效益。



合作夥伴

合作夥伴配合度

確保合作順暢，相互信任。

業者具生產能力

確保合作夥伴擁有實力，能夠為計畫執

行提供保障。

技術專業能力

合作夥伴應具備相關技術專業知識，能

夠提供專業建議和支持。

溝通與協作能力

良好的溝通和協作能力有助於團隊合作

和問題解決。

選擇良好的合作夥伴在計畫中非常重要，對於提升執行力和技術落地的成功率有很大的貢獻。

良好的合作夥伴能夠確保合作順暢，相互信任，並且具備生產能力，能夠為計畫執行提供保障

。此外，合作夥伴也應具備相關的技術專業能力，能夠提供專業建議和支持。良好的溝通和協

作能力也是合作夥伴的重要特性，有助於團隊合作和問題解決。
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The Most Important

計畫合理性

✓計畫名稱和摘要精準
清晰，一眼看出重點

✓計畫目標

✓保健功效連結有所本

✓In vivo  or  In vitro

可實施性 執行與考核

✓試驗材料

✓加工程序單元操作

✓投入與產出

✓功效訴求與指標成分

✓科學論述

✓過往績效(主持人與合作
單位)

✓具體列出期中/期末查核
項目

✓OKRs (Objectives and  
key results)
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案例分享

某計畫欲開發香
氣風味成分，但
製程部分最後使
用凍結乾燥加工
得到成品。

範例一

不合乎加工製程
之基礎原理

某計畫欲開發機
能性保健食品，
但其原料非為一
般食品原料，且
無提供後續上市

法規規劃

範例二

於法規上存有疑
慮，降低其落實

可行性

某計畫欲開發機
能性保健食品，
但製程上將衍生
大量化學廢液及

廢棄物

範例三

不合乎永續發展
及環境保護原則
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計畫生產製程設計規劃

物質流

投入/產出

製程中各個環節所投入之物料

能量流

計畫中產品製程每個環節所預
估耗損之能量

Cost-effectiveness analysis

計算所可能投入之原料、能源、人
力成本與其所能產出之效益
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執行能力

1 主持人研究實績

紀錄與經驗。對特定產業有貢獻、在

特定研究領域發表多篇論文、獲獎與

榮譽。

2 對產業熟悉度

具備深刻的洞察力，能洞悉產業的動

態。深入了解市場趨勢，並能夠提供

有效的解決問題方法。

3 專業技能

除了學術研究和產業知識，還具備廣泛的專業技能。這些技能包括領導能力、溝通能

力、問題解決能力和團隊合作能力。

審查委員/業務單位希望
看到的與希望計畫達成

的目標

如何以自身資歷證明
可以達成計畫目標
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潛力商機

1 產品特色
具體的產品特色和差異化策略。

2 市場需求蒐集
周全的市場調查和需求分析。

3 符合法規要求
確保產品合法合規上市。
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其他注意事項 (永續經營)

1 計畫能否符合SDGs目標

計畫之產出所帶來之未來可能商業行為是否符合SDGs

2 計畫內容是否含括ESG概念

「環境保護（Environment）」、

「社會責任（Social）」與「公司治理（Governance）」

3 計畫所生產之成果能否助益永續發展

除消極的符合外，此計畫成果能否進一步積極助益永續發展目標
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最終建議

審慎準備

提案準備需全盤考量，嚴謹準備。

展現實力

展現執行能力和商機潛力。

團隊合作

確保合作伙伴能夠提供強力支持。
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